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Stefano Cudicio
Presidente di Stesi Srl

1 Dopo Finstabilita economica ¢ politica che
ha caratterizzato il 2023, l'anno che si & appena
coreluss ha visto un forte rimbalzo del mercato,
interessato da un movimento al rialzo in seguito
al mancato rinnovo defie aliquote agevolate per
Vindustriz 4.0, i piano jone 4.0 -

una corsa allaccaparramento. con progetti di svi-
luppo softwace che doyranne comungue essere
verificati e approvati prima dell'erosione d detto
stanziamento.

Nonastante molte aziende abbiano preferito atten-
dere l'evoluzione deffindustria 5.0 prima & pren-
dere una posizione, ed eventualmente investire
in soluzioni pil evolute, nel 2024 fa performance
di Stesi & stata comungue estremamente positiva
sia dal punto di vista degli ordini ricevuti che in
termini di fatturato ed EBITOA. Nef 2025 ¢i aspet-
tiamo una notevole crescita degli ordini progrio a
causa del mancato rinnovo delle agevolazioni per
sia per fa 4.0 che per l2 5.0, e de! forte 2umento
della richiesta di digitabzzazione e automaziang in
al deficit i !

3 La formaziens riveste - e ha sempre rivesti-
to - un ruolo fondamentale nefle attivit di Stesi.
Grediamo fortemente nellimportanza di investire
tempo e riscrse per arrivare a contare su perso-
nale e 0i recente Fazienda

tale per la modernizzazione delle imprese italiane
- ha permesso di beneficiare, nel 2024, del credito
d'impasta su investimenti funzionali alla trasfor-
matione tecnologica e digitale per un valore di 6,6
miliardi di eurs.

ha avuto la soddistazione di mettere 2 punto un
pradotto - il modulo SitwaAlSupport - nata proprio
dalla collaboraziene con alcuni studenti-tiracinan-
ti. Grazie anche al loro contributo. siamo riustiti
a mettere 'l al servizic delia Supply Chain con

L'uitima manovra finanziaria ha perd

ridotto tale disponibilita. portandola 2 2.2 mitiardi
complessivi, e limitato, pertanto, il numera delie
azlende che riuscira ad accedervi. £ prevedibile
che nei primi mesi 81 questanno si assisterz ad

fisvolti ; i per il settore
& ancar pil per lo M. che dovianng rapidaente
dotarsi i souzioninovativ sul madel i uelle
proposte alka grande impresa, ma pid flessibili e
dinamiche, € a prezzi accessibili.

Gennaio febbraio

Fornitori di tecnologia

6 Stesi nutre un forte interesse per tutto cid
che riguarda Tintelligenza artificiale. Lazienda
veneta & infatti da anni socia e partner dell hybrid
cowerker Humason, realta che si occupa della pro-
gettazione, sviluppo e attivazione di soluzion| per
lautomazione dei business process con utilizzo di
tecnologie basate su robot software dotati di Al,

7 Stesi si & sempre distinta per la sua capacita di
i con sistemi di ione € semiau-
tomazione, Una delle soluzioni di cui i avvalamo
per far fronte aka variabilita delfa domanda ¢ fado-
2ione i un'architettura a strati modulare @ scalabile
{tramite Iimpiege & strati/modull Middleware in
grado di fungere da intermediari tea applicazion,
strument| e database & formire servizi unificati} che
o cansente di aggivngere faciimente sistemi auto-
maticl & semiautomaticl, gualora necessario,

8 Come detto sopra, le prestazioni & Stesi
hanno superato ogni aspettativa in termini i or-

dini, fatturato ed EBITDA. 12 posi
attendista di malte aziende che hanno preferito
5P per comprendere meglic 1

dell'industria5.0 prima di decidere se e come evol-
vere, Nel 2025 cf aspettiamo un ulteriore aumento
degli ordiniin seguita akia fine sia detta 4.0 che ded-
1 5.0. Pits del 50% del budget ricavi in portafoglio
si riferisca a ordini gia perverwti. Contiamo poi su
numerose attivita di new business. Partiamo quin-
i in acceterazione.

In tema di Industria 4.0, € prevedibile che nei
primi mesi di quest’anno si assistera ad una
corsa all’accaparramento

LOGISTICAMANAGEMENT.IT
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GIORNALE DELLA LOGISTICA

Saltware
BRN con Stesi
nel primao villaggio
in Italia dedicato alla bici

BN, primwo detrilautore in Ralix @ ricamds e ac-
50 per baci tiesce 3 utnzse g spazie 8
garaniire un conraderevale rEpe NI @ R &
rorse e lRenpd opersing sdotand § WMS Siws di
Sl irsstsliaio sulls Pattaforima HLOG & Teyola
Mosterias Handling Rali L lunga esperienss di Ses
in tevenand i softwasre, ursts slie svanzate ecne-
lbge & muvimersasane di Toyota, consentono di
per la gestone deila logistics e della produsone,
in gado di ollimizzare Vinfssn ssteonn logistice
produtlive. Per BEN, Siesi ha contribuils 3 rendere
srelin i fundorsrnento & uns Strulle2 logstcs
cumplesss e avanzais & 15500 mg - con HL.000
cadic: prodolio - inlesarnente Qesits amite
Finwvstive pisilsforma, modidere & scalabile n
grado di conrulixe e oflienszzare Dutls 3 bgsiics
& magazzing € 7 fussi produliive. ARusknente
suno Jilive pat & quarants nstaliazion & HOG
con motere Sikws Came supervisore & inpranie,
La strumiurs < wova 3 Foedinpopol FC) sllssene
ded prirno wilago in Ealia dedics al mondo dells
G in e & 70000 .
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Diventare Partner di Stesi: un‘opportunita strategica per la crescita e l'innovazione digitale

19.03.2025

Nel settore IT e della digitalizzazione aziendale, il valore di un'azienda non si misura solo attraverso la qualita delle sue soluzion!, ma anche dalla forza delle sue collaborazion,

11 mercato nchiede 999 UN APPOCCID BEMPre (U NteGrato & strategico, dove [ capacta di fare rete dventa fondamentale par offnre & cliant strument Innovativi & performants,

Propno per questo, in Stes: 3bbamo swhkuppato un Programma Partner che offre a system integratoc, rivenditor, software house e consulenti lapportunta & espandere il proprio business e accedere 2 un
ecosistems tecnclogico sl svanguardia,

D'altronde, in un contesto i cui fa digitalizzazione & ormai una necessta - ma in cut molte imprese faticanc ancera a compare questo passo - 12 collaborazione tra aziende diventa la chiave per accelerare ||
cambamento e nepondere alle nuove sfide del mercato,

Me parche lz collsboramone nel settors IT & cosi strateges = quah vantsgar offre | Programme Partner d Stes:? Scopriame iozieme sd Enzo Cancien, CEO ed M8 di Stes:, come gueste sinerge possa reppresentare un
venkeggio competitive concret & perché entrare nel nefwork Stesi pud fere la déferenzs per 4 tup busness.

1l settore 1T in crescita: un’opportunita da cogliere

»1l mercato def'lnk: un penodo & forte cresaitie specfics Enzo Cancen, »trainato dalls crescente domanda i diptslizzazone & automazione des process arendelie. Secondo
Iésgute! Regort 2034,  settore ICT buﬂmn ha infatts regatrato un mcremento del +4,1% nel 2024, cen un valore compiessivo di 424 millard & eure, € @ prevede un'ultenore crescita del +4,6% entro d 2025,

Alls bose & quests aspansione, troyramo |'adozione & teenclogie avanzate come |intelligenza artificisle, I'sutamarione del process, || doud computing e le soluziani IoT, che stanno trasformands prafondamente |
modo 0 cul e aziende operano e competono,

Tuttavia, non tURte & imprese 5800 NUSORE & tenere § Passo con quasta nvoluzione digitale, Secondo lo stesso Report, I 2,55 delle aziende Aaliane (crea 45.000) & ancora in uns fase di complets digiuno digitale,
una percentusie che, guardandc al lato positivo, & in cale rispetto alf'3,5% dell'anno precedente. Nonostante quests, LUNA COSA & CBrta: T 50N0 ancor wmpontant sacche di resistenza alla digtaizzazione, soprattutts
tra le microamprese, ma | segnak $ca0 INCOAgEANT.

8 aziende su 10 dichiarano mfath di voler sontinuare 8 investie nel digitale, con il 29% the peevede & aumentare | budget dedicato alle nuove tecnologre. Un segnale impertants, che confernsa ancora una volta che
e imprese itabane n del’ ma hanna bisegno di strument adeguats & partner affidabil per trasformare le lofo strategee digtah i reata.

La collaborazione come chisve per affrontare ls digitalizzazione

S& da un i3to e imprese 5000 dall’i deiis Z d3i"altro mokte di loro i scontrano con dificolta contrete nell'adozione di nuove tacnciogie. La mancanza & competense interme, o
problamatiche di integranone can | mistem) agistanti & (a complessith delle saluzioni digitall sono sola sicune delle sfide pil comuni.

*Ecco perche 1a coltaborazione tra szende € civentata un fattore strategico chave« afferma Cancan. La competiione mdividuate sta lascando spano a modell d " cul umire

& risorse permette & rspondere meglio alle richieste del mercats & di offrice ol clienti solusioni pit complete e performant; -Secnnaodd:mmawzd-nmﬂmineulww continua | CEO & Stesi, soltre
1l 25%, dei ricavi azendal pud derivare da alleanze strategiches. Le alleanze consentono l'scceaso & mercat: pisi ampr, & nuove tecnologie s orazie olls o know-haw & ad una
signifiostive mitigazione dei rschi

Per Stesi, fare rete significa:

Superare le barriere tecnologiche: affidars: a partner specalazati consents di integrare nuove salumon: senza dover SvUUPPATe Tutto internamente.
Accedere a nuove opportunita di business: collaborare 3pre e porte 2 mercan pad aMp & 2 chentl con engenze sempre pil complesse,

n g know-how e risorse siuts a sviluppare soluzion: in moda pid rapids ed efficace.
Garantire maggiore affidabilita ai chenti: offrre soluzon integrate, supportate da pi sttor, aumenta stabiits ¢ continuita operativa.

Ne!l settore IT, dove is tecnvlogia evolve lnmdlmﬂl! € le exigerize des chenti cambiano con altrettanta veloots, nessuna aziends pud permetters: d rmanere isolets. Le pertrership strategrche rappresentans i future
delle crescita e delt’ da un oblettvo astratlo 8 une reslts concrete e sostenible.

19 marzo
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11 programma partner di Stesi: un ecosistema di innovazione e crescita

1 Programmsa Partner & Stesi & un'iniziativa pensata per system mitegrator, nvenditor, suftware house e consulent: che voglono emphare il propro business ¢ sccedere a tecrologie avanzate per supportare al meglic
i propri chenti.

Per Cancian, entrare & far parte di questo ecosstems signdica poter contare su un network consolrdeto & su un supporto strategico in ogni fase dells collsborszione. Stesi, ton oltre 25 anni di esperienza nel settore,
mette 2 drposzione del suok partner non 50l wolupan: software mnovatve per |2 logistica e ls produnone, ma snche un modello di cooperazione penzets per creare valore reoproco.

i & in tre fivalfi di per adattars: afle dverse asigenze di business:

Integrator: per chw desders gestire in I el delle soluzicai Stesi, offrende i propn dhent un velore sggrnto & uns meggiore personalizzancoe.
Dealer: deale por chi vuole concentrarsi sulla vendita delle sohaioni Stesi, potendo contare sy un supporto teanico « apploative specializzato,
Promoter: penssto per chv ha un network consalidato e vuole segnalare | prodotts e | servizi Stew &) chenti petersiaimente interessat).

Indipendentemente dal Ivallo scelto, ogni partner pué accedere o strument esclusvi, formarione dedicats e un'assistenza costante par garantire il successo delle implementanoni & massmmizzare il valore defie
soluzon proposte.

Ha quall sane | vantaggi?

Enzo Cancan neponde: »Entrare 3 far parte del Programma Partner & Stes: significa molto pa che sccedere a solunons software avanzate. St tratta di ura vere & propna opportunith & oesota, grase & un supoorts
strategico e tecnico to per valorzzare le dei partner ¢ ampliare le lore possibilita di busness. «

Eceo | pinopall vantagg: deda parmership:

Stes imveste in Ficerea = sviuppe per offfire soluzicn all'avanguardia, capact i acticpare le sigenze

+ Innavazione continua: i settorz IT evolve mpidamente « nmaners aggiornati &
del meccato & ale sfide della digi

* Ampiczes dellolferta: graze 3 uns gammes compiets & soluDom per le gesbone detla supply chen & 'ottan(zzazione dei flusss produttiv, | partner possano ampiare || 1oro portfolio e cifire s chent) strument)
digtali altamente performanti.

« Supporto tecnico & applicativo: non sany mai sol0: | pafNer PHSSOND CONLATE SU UN team di Sspert per ['antisteanyy taenica pre o post-vendita, gatantendo implemantazion: effionc & un ssrazio sempre affidshie.

* Marketing e lead generation: Stesi supports | partner non solo dal punts di vists 1l ma anche con di dedicate. Dais dilead alla dei cienty, 0gM partner
pud beneficiare di strument) di promozione su misura per far crescere il peopno business.

« Accesso agh incentivi Industria 5.0: digitsizzazione e transioone tecnologica soro =i centro defie sgevolapon fscali shane. 1 pariner possanc contace su un tesm di corsulenti per indivnduare oppartunita &

e incentivy utili & ol der chents

« Sviluppo di nuove apportunita di mercato: grane al network Stes, | partner posscno accedere 3 nuovi Mercati, intercettare esigenze specifiche e proparre soluzioni innovative con un aita valors aggiunto,

* Stabilta e solidita finanziaria: Stes & un‘azenda con una hinga sora di SUctess: € Investiment castant), La su schditd finanziana garantisce & partner un ambiente sicuro e affidable in an swiuppare
callaborazans & lungo termne.

Conclusione: costruire il futuro insieme

Come abbiamo vista fin qui can Enzo Cancian, uners: sl Programma Partner di Stesi significa coflsbocare con un‘azvends che punta sulla qualits, sull nnovasione & sulls crescita condiviss, Che tu sa un system
integrator, un o un questa s vere & propna occasione per espandere Il tuo business & offrire a tuas dient) Je mughor solunioni per [ digtalzzancoe.

Sei pronto & fare 1| proszimo peszo? Scopn di il sul Programma Partner & Stes e unisoty 2l postne netyod & noovater

[stesi]



W RASSIGNA
e BUSINESS

7 marzo

Sﬁgs&l'ﬁ(égg O Vemerll7 Herse 325" Resinoggisencie: I I Carca Q

INTERVISTE IMPRESE v ASSOCIAZION! PROFESSIONI BANDI MACROAMBIENTE v CARRIERE EVENTI v AFIRMA DI

B 07 Marz0 2025 & Imprese @ Innovazione

Stesi srl: la collaborazione nell'IT & la chiave . P
per costruire valore e creare nuove 9
opportunita

Stesi offre un Programma Partner strutturoto su tre livelli per system integrator. rivenditori,
software house € consulenti.

Comunicatostampa

riprogettazione delle attivita logistiche e produttive attraverso una consulenza competente e soluzioni
software innovative e affidabili - & |a capacita di fare squadra, sia all'interno deli’azienda che all'esterno,
attraverso la collaborazione con realtd altrettanto desiderose di valorizzare le proprie eccellenze e
offrire ai clienti degli efficaci strumenti digitali con cui affrontare con successo le sfide del mercato.
Unirsi a Stesi significa entrare in un ecosistema innovativo e proiettato verso il futuro, fondato su

competenze qualificate e soluzioni tecnologiche avanzate.

In un settore IT in forte espansione (che secondo Assintel registrera una crescita del +4,6% entro il
2025, per un valore di 44,3 miliardi di euro), costruire refazioni strategiche diventa sempre pit
importante perché significa rispondere in modo proattivo alle richieste della digitalizzazione e creare

valore condiviso.

La crescita & alimentata dall’accelerazione della trasformazione digitale in tutti i settori, con I'Industria
5.0 che gioca un ruoio cruciale nell’integrazione delle nuove tecnologie per ottimizzare i processi
aziendali. Tuttavia, un numero significativo di piccole imprese & ancora fortemente in ritardo: secondo
I'associazione nazionale delle imprese ICT, attuaimente I’8,5% delle aziende italiane (circa 130.000) si
trova, infatti, in una condizione di “completo digiuno digitale”. Fortunatamente, 8 imprese su 10
intendono continuare a investire nel digitale e il 29% prevede di incrementare tali investimenti. In
questo contesto, diventare partner di Stesi significa acquisire gli strumenti adatti per garantirsi un
accesso privilegiato a nuovi mercati e nuove tecnologie emergenti, preparandosi a rispondere
rapidamente alla crescente domanda di digitalizzazione che le aziende non possono pit permettersi di
ignorare dovendo invece dotarsi di soluzioni vincenti per ridisegnare i propri modelli di business,

investire nell’automazione e garantire una business continuity.

[stesi]
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Attiva nel mercato dal 1996, pioniera nel settore della logistica e della produzione ottimizzata, Stesi &
socio fondatore e partner tecnologico di Humason, software house specializzata nell’automazione dei
processi aziendali attraverso 'utilizzo di Robotic Process Automation {RPA) e Intelligenza Artificiale {Al).
La sua piattaforma proprietaria e modulare Silwa, che combina in un unico sistema le funzionalita dei
sistemi WMS e MES {controllando e ottimizzando tutta fa logistica di magazzino e i flussi logistici) ha
contribuito a far entrare Stesi tra i 70 fornitori di software di Warehouse Logistics, portale del
Fraunhofer Institute di Dortmund, il pid importante istituto logistico di ricerca e sviluppo applicato in
Europa. Eccellenza tra le eccellenze. Ancora, Stesi Srl & Preferred Partner di Toyota Material Handling
Italiz, leader mondiale nella realizzazione di sistemi supply chain integrati, che ha affidato a Stesi la
realizzazione del supervisore di impianto in pit di 50 installazioni dislocate su tutto il territorio

nazionale.

LUazienda trevigiana dispone di un Programma Partner rivolto a system integrator, rivenditori, software
house e consulenti, un piano di collaborazione studiato appositamente per valorizzare i rispettivi punti di
forza, creare nuove opportunita e fornire ai clienti gli strumenti digitali per competere sul mercato. Il
sistema di affiliazione Stesi, composto da ben 3 livelli - Integrator {che consente di gestire in autonomia
I'integrazione e 'implementazione dei prodotti Stesi ai clienti del partner, massimizzandone la value
proposition aziendale), Dealer {che consente di rivendere ai propri clienti le soluzioni Stesi potendo
contare sul supporto tecnico e applicativo di quest’ultima) e Promoter (per chiintende segnalare i
prodotti e servizi di Stesi ai clienti che potrebbero essere interessati), si adatta a qualungue modello di

business.

Stesi offre un’ampia gamma di soluzioni integrate per I'ottimizzazione dei flussi logistici di magazzino e
di produzione per rispondere in modo proattivo alle necessita dei clienti, anticipandone le esigenze e
costruendo relazioni di valore e durature. Collaborare con Stesi significa non essere mai soli, dzalla
strategiza alla vendita, perché I'azienda accompagna le soluzioni fornite a un supporto marketing e
comunicazione altamente qualificato (dalla pianificazione delle campagne alla generazione di lead, fino
alla fidelizzazione dei clienti acquisiti), fornisce un supporto tecnico prevendita puntuzle e professionale,
assistenza applicativa e supporto nell'individuazione di opportunita e incentivi (Industria 5.0) previsti
dalla normativa italiana per le imprese che desiderano investire nella digitalizzazione e nell'efficienza

energetica.

Un altro aspetto non trascurabile & |a solidita finanziaria che caratterizza I'azienda: la sua stabilita e gli
investimenti costanti offrono tutta la tranquillitd di collaborare con un Partner che investe nel lungo

termine e che sostiene |a crescita continua attraverso strategie industriali mirate.

Stesi punta sulle partnership per condividere il know-how e creare pit valore.

[stesi
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Costruire valore con il
Partner program di Stesi

IL Partner program di Stesi offre a system integrator,
rivenditori e software house un'opportunita di
collaborazione strategica per affrontare le sfide della
digitalizzazione e ottimizzare i processi aziendali.

& 7 Marzo 2025 di Mercedes Oledieu
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La digitalizzazione sta ridefinendo il pancrama industriale. con un impatto significativo sulla
legistica e sulla gestione della produzicne. La crescita del settore IT in italia - che. seconde
Assintel, registrera una crescita del +4.6% entro il 2025, per un valore di 44,3 miliardi di euro -
riflette una spinta sempre pil forte verso ladezione di soluzioni avanzate per migliorare
efficienza e competitivita.

In questo scenario, le aziende non possono pill limitarsi ad aggicrnare i propri sistemi: serve
una visione strategica che permetta di integrare nuove tecnelogie e creare un ecosistema di
competenze condivise. Stesi, solution provider trevigiano che accompagna le imprese nella
riprogettazione delie attivita logistiche e produtbive attraverso Lna consulenza competente e
soluzioni software mnovative e affidabili, ha sviluppato un Partner program rivolto a system
integrator, rivenditori, software house e consulenti con fobiettivo di costruire collaberazioni di
valore e favorire ladozione di strumenti digitali in grado i nspondere alle esigenze di un
mercato sempre pil complesso,

Un opproccio colloborativo per offrontare le sfide della
digitalizzazione

Levoluzione detla logistica e della produzione industriale richiede soluzioni in grade di
connettere sistemi diversi, gestire dati in tempo reate e garantire continuita operativa. Le
tecnclogie legate allindustria 5.0 stannc accelerando guesta trasformazione, ma molte
imprese. soprattutto di piccole dimensioni. devone ancova colmare it divario digitale.

Secondo [assoclazione nazionale delle imprese ICT, attualmente [8,5% delle aziende italiane
(circa 130.000) si trova, infatti, in una condizione di "completo digiuno digitale” si trovanc
ancera in una condizione di ‘completo digiuno digitale” Fortunatamente, 8 imprese su 10
intendono continuare a investire nel digitale £ il 29% prevede di incrementare tali
investimenti.

It Parther Program di Stesi nasce per supportare le aziende nellaffrontare questa evoluzione,
offrendo un modello di collaborazicne strutturato su tre livelli:
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« Integrator: che consente di gestire in autonomia lintegrazione e limplementazione dei
prodotti Stesi ai clienti del parther, massimizzandone la value propoesition aziendale

« Dealer: che consente di rivendere ai propri clienti le soluzioni Stesi potendo contare sul
supporto tecnico e applicativo di questultima

« Promoter: per chi intende segnalare i prodetti e senizi di Stesi a clienti che potrebbero
essere interessati

Questa struttura consente di adattare la partnership a diversi modelli di business, garantendo
flessibilita e opportunita di crescita

Tecnologio e competenze per un ecosistema integrato

Stesi si distingue per ladozione di un approccio orientato allintegrazione tra software di
gestione logisbica e automazicne industriale. La sua piattaforma modulare Silwa combina in
un unico sistema le funzionalita WMS (Warehouse Management System) e MES
(Manufacturing Execution System). permettendo di monitcrare e ottimizzare flussi &
magazzine e processi produttivi.

La qualita delle soluzion sviluppate ha portato Stesi a essere riconosciuta tra | 7o fornitori di
software di Warehouse Logistics selez:onati dal Fraunhofer Institute di Dortmund. unc dei
pit importanti centri di ricerca europei nel settore logistico. Inoltre, Lazienda & Preferred
Partner di Toyota Material Handling Italia. con clire 5¢ installazioni attive sul territoric
nazionale.

La solidita finanziaria e la costante propensione agli investimenti garantiscono ai partner un
ambiente affidabile. in cui poter sviluppare progetti innovativi con la certezza di collaborare
con unazienda orientata alla crescita di lunge peniodo.
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Stesi Partner program

Un altro aspetto centrale del Partner program € il supporto che Stesi fomisce lunge tuttoit
ciclo di collaborazione: Oltre a unassistenza tecnica spacializzata, | partner possono contare su
risorse dedicate per la pianificazione di campagne marketing, lead generation e strategie di
fidelizzazione clienti

Lazienda cffre inoltre un servizic di consulenza per taccesso agli incentivi legati alla
digitalizzazione e allefficienza energetica, con particotare attenzione alle oppeortunita offerte
dal pregramma Industria 5.0.

Costruire partnership strategiche non significa solo condividere techologie, ma anche
competenze e know-how I Partner program di Stesi si inserisce in questa legica. con
totiettivo di creare un ecosistema in cui innovazione e collaborazione sianc i pilastﬁ per
affrontare le nuove sfide della trasformazione digitale.
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Una delle chiavi del successo di Stesi — solution provider che accompagna le imprese nella
riprogettazione delle attivita logistiche e produttive attraverso una consulenza competente e
soluzioni software innovative e affidabili — & la capacitd di fare squadra, sia all'interno
dell'azienda che all'esterno, attraverso la collaborazione con rezltd altrettanto interessate a
valorizzare le proprie eccellenze e offrire ai clienti degli efficaci strumenti digitali con cui affrontare
con successo le sfide del mercato. Unirsi a Stesi significa entrare in un ecosistema innovativo e

proiettato verso il futuro, fondato su competenze gualificate e soluzioni tecnologiche avanzate,

In un settore IT in forte espansione (che secondo Assintel registrera una crescita del +4,6% entro il
2025, per un valore di 44,3 miliardi di euro), stabilire relazioni strategiche diventa sempre pil
importante perché significa rispondere in modo proattive alle richieste della digitalizzazione e creare
valore condiviso.

La crescita ¢ alimentata dall'accelerazione della trasformazione digitale in tutti i settori, con
I'Industria 5.0 che gioca un ruolo cruciale nell’integrazione delle nuove tecnologie per ottimizzare i
processi aziendali. Tuttavia, un numero significativo di piccole imprese é ancora fortemente in
ritardo: secondo I'associazione nazionale delle imprese ICT, attualmente 1'8,5% delle aziende italiane
(circa 130.000) si trova, infatti, in una condizione di "completo digiuno digitale”. Fortunatamente, 8
imprese su 10 intendono continuare a investire nel digitale e il 29% prevede di incrementare tali
investimenti.

In guesto contesto, diventare partner di Stesi significa acquisire gli strumenti adatti per garantirsi un
accesso privilegiato a nuovi mercati e nuove tecnologie emergenti, preparandosi a rispondere
rapidamente alla crescente domanda di digitalizzazione che le aziende non possono pil
permettersi di ignorare dovendo invece dotarsi di soluzioni vincenti per ridisegnare i propri modelli di

business, investire nell'automazione e garantire una business continuity.

5 marzo
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Attiva nel mercato dal 1996, pioniera nel settore della logistica e della produzione ottimizzata,
Stesi & socio fondatore e partner tecnclogico di Humason, software house specializzata
nell'automazione dei processi aziendali attraverso l'utilizze di Robotic Process Automation (RPA) e

Intelligenza Artificiale (Al).

La sua piattaforma proprietaria e modulare Silwa, che combina in un unico sistema le funzionalita
dei sistemi WMS e MES (controllando e ottimizzando tutta la logistica di magazzino e i flussi logistici)
ha contribuito a far entrare Stesi tra 1 70 fornitori di software di Warehouse Logistics, portale del
Fraunhofer Institute di Dortmund, il pit importante istituto logistico di ricerca e sviluppo applicato in
Europa. Eccellenza tra le eccellenze. Ancora, Stesi Sri & Preferred Partner di Toyota Material Handling
ltalia, leader mondiale nella realizzazione di sistemi supply chain integrati, che ha affidato a Stesi la
realizzazione del supervisore di impianto in pit di 50 installazioni dislocate su tutto il territorio

nazionale.
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Dentro il Partner Program

L'azienda trevigiana dispone di un Programma Partner rivolto a system integrator, rivenditori,
software house e consulenti, un piano di collaborazione studiato per valorizzare i rispettivi punti di
forza, creare nuove opportunita e fornire ai clienti gli strumenti digitali per competere sul mercato.

Il sistema di affiliazione Stesi, composto da tre livelli — Integrator (che consente di gestire in
autonomia l'integrazione e l'implementazione dei prodotti Stesi ai clienti del partner, massimizzandone
la value proposition aziendale), Dealer (che consente di rivendere ai propri clienti le soluzioni Stesi
potendo contare sul supporto tecnice e applicativo di quest'ultima) e Promoter (per chi intende
segnalare 1 prodotti e servizi di Stesi ai clienti che potrebbero essere interessati), si adatta a qualunque
modello di business.

Stesi offre un‘ampia gamma di soluzioni integrate per 'ottimizzazione dei flussi logistici di
magazzino e di produzione per rispondere in modo proattivo alle necessita dei clienti, anticipandone
le esigenze e costruendo relazioni di valore e durature. Collaborare con Stesi significa non essere mai
soli, dalla strategia alla vendita, perché l'azienda accompagna le soluzioni fornite a un supporto
marketing e comunicazione zltamente qualificato (dalla pianificazione delle campagne alla
generazione di lead, fino alla fidelizzazione dei clienti acquisiti), fornisce un supporto tecnico
prevendita puntuale e professionale, assistenza applicativa e supporto nell'individuazione di
opportunita e incentivi (Industria 5.0) previsti dalla normativa italiana per le imprese che desiderano
investire nella digitalizzazione e nell'efficienza energetica.

Un aliro aspetto non trascurabile & la solidita finanziaria che caratterizza 'azienda: la sua stabilita e gli
investimenti costanti offrono tutta la tranquillita di collaborare con un Partner che investe nel lungo

termine e che sostiene la crescita continua attraverso strategie industriali mirate.

5 marzo
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ULTIM'ORA VEICOLI LOGISTICA EVENTI CONSTRUCTION LEGGI E NORMATIVE INFRASTRUTTURE ASSOCIAZIONI AFTERMARKET BLOG

Logistica: BRN &l prlmo
villaggio in ltalia dedicato al
mondo della bici
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Anche il mondo delfa bici si affida alia logistica avanzata. Accade da BRN, a
Forlimpopoli, in un‘area di 70.000 metri quadrati dedicati alie biciclette, con oltre
15.000 metri occupati da magazzini di vario ipo.

BRN, primo distributore in Italia di ricambi e accessori per bici, riesce a ottimizzare
gli spazi e a garantire un considerevole risparmio in termini di risorse e tempi
operativi adottando il WMS Silwa di Stesi, installato sulla Piattaforma I-LOG di
Toyota Materia Handling Italia. La lunga esperienza di Stesi in termini di software,
unita alle avanzate tecnologie di movimentazione di Toyota, consentono infatti di
offrire soluzion: complete ‘end-to-end’ integrate per {a gestione deila logistica e
della produzione, in grado di ottimizzare |'intero sistema logistico produttivo, inclusi
i sottosistemi gia attivi.

Lz trevigiana Stesi & una dinamica Software Factory che accompagna le imprese
nella progettazione delle attivita logistiche mediante la piattaforma proprietaria
Silwa. Megli anni, si & avvicinata con successo a innumerevoli contesti operativi,
dall’alimentare alla meccanica, dall'arredamento alla domotica, analizzando di voita
in volta le esigenze del singolo cliente per fornire sempre la soluzione pid adatta a
soddisfarne obiettivi e aspettative, Per BRN, ha contribuito a rendere snello e
ineccepibile il funzionamento di una struttura logistica complessa e avanzata di
15.500 m? - con 10.000 codici prodotto - interamente gestita tramite Iinnovativa
piattaforma, modulare e scalabile, in grado di controllare e ottimizzare tutta la
logistica di magazzino € i1 flussi produttivi. Attualmente sono attive pit di quaranta
installazioni di I-LOG con motore Silwa come supervisore di impianto, soluzione
utilizzata con successo anche dalla piattaforma messa a disposizione di BRN.
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La strutturs si trova a Forlimpopoli (FC), allinterno def primo villaggio in Ifalia
dedicato al mondo dellz bici in un’area di 70.000 m? oftenuta bonificando un’ex-
area industriale sbbandonata da oltre 20 anni. Un progette di rigenerazione urbana
pubblico-privato in cui si celebrano la sostenibilita, la mobilita dolce e lo sport, e si
incentivano stiii di vita salutari. Le attrazioni includono 6 differenti tracciati adatti ai
cictist) di tutte |e et3: la pista di educazione stradale, la mini pump junior, una
pump track Kids e una pump track (che, insieme, con i loro 3.200 m2 costituiscono
la piti vasta area pump track in Italia), un percorso di dirt jumps e un tracciato
XC/MTB.

Dal punto di vista ambientale, BRN ha implementato le aree verdi con 600 nuovi
alberi e sviluppato un percorso ciclopedonale di quasi 2 km lineari integrato e
collegato alla rete ciclabile del comune di Forlimpopoli. 1| BRN Village & inoitre
dotato di un impianto fotovoitaico da 200 kW che soddisfa l'intero fabbisogno
energetico deii’azienda e del parco, garantendo un volume di mancate emissioni

nell’atmosfera superiore alle 87 tonneliate annue.

L'adozione di I-Log consente a BRN di gestire in modo efficiente, immediato e
agevole |'intero impianto, che comprende:
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e magazzini a basi mobili
e un'ampia area di stoccaggio a terra per materiali voluminosi

e 13 magazzini verticali con baie di carico e scarico separate su due piani (che
occupano solo 600 m? di superficie grazie allo sfruttamento dello spazio
verticale)

o 3 blocchi "put to light” per il picking, con un totale di 120 ubicazioni

o un sistema di rulliere per il trasporto delle cassette provenienti dalle zone "put to
light” e per i materiali voluminosi

o 40 isole di imballo coliegate alle rulliere

o sistemi di movimentazione automatica "merce verso uomo” per le isole di
imballo, interfacciati con i sistemi informativi dei vari corrieri per semplificare
[‘etichettatura € lo smistamento presso gli hub logistici.

Un concreto esempio di sistemi di intralogistica e soluzioni IT per la
movimentazione e stoccaggio, queilo di BRN Village, reaita che - grazie alle
applicazioni personalizzate di Tovota Material Handling 1talia - & arnvata a
trasformare il magazzino in un hub moderno, in grado di migliorare la produttivita e
ottimizzare i processi.

Integrando i sistemi di movimentazione automatici e semi-automatici con il sistema
informativo di Stesi e tramite il module Silwa Carrier (che stampa le etichette e si
interfaccia direttamente con | principali spedizionieri) sono stati, infatti,
automatizzati i flussi logistici (con spazio di stoccaggio e tempi di evasione ridotti),
oltre a conseguire una gestione del magazzino moderna con tecnologie avanzate
(come basi mobili e magazzini compattabili), maggiore efficienza nella gestione
degli ordini e delle spedizioni (con integrazione diretta ai sistemi di etichettatura dei
corrieri} e la riduzione del lavoro manuale senza perdere posti di lavoro {il numerec
di dipendenti & aumentato di circa il 10% e sono stati riassegnati a compiti a
maggior valore aggiunto).
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"Il progetto BRN Village ci ha entusiasmato per il suo valore sociale, ambientale e
gestionale” ha affermato Alessio Pavan, Operation Director di Stesi ¢, "Si &
rivelato un progette complesso quanto gratificante, che si & dimostrate
determinante per 'ottimizzazione di movimentazioni e aree logistiche., Con questo
progetto sbbiamo messe in essere Iz quintessenzs del magazzine modernc”.

“Un incontro fortunato quelle con Stesi, che ci ha guidati passo passo in tutto il
processe di riqualificazione” conferma Paclo Pedrizzi, Responsabile del Marketing
Strategico di BRN. "Con il software WMS, in un anno siamo riusciti @ raddoppiare Ia
nostra capacita di evasione degli ordini e I'efficienza logistica grazie
all'sutomatizzazione deile singole procedure, ottenendo un’impeccabile
interconnessione di tutte le automazioni presenti, sotto una regia coordinata di Eutts
i processi logistici. Siamo particolarmente soddisfatti di esserci rivolti 3 Stesi anche
perché si é rivelato un interlocutore sttento e sollecito, orientsto & capire davvero
le richieste presentate e a trovare rapidamente una soluzione in grado di
soddisfarie”.
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